A
Charton Baggio

Um lider chamado
por lideres

Por mais de 34 anos,
Charton tem ajudado
as pessoas a levar
suas vidas para outro
nivel — ndo importa
0 quéo bem-
sucedidas elas ja
sejam — nas areas
gue mais importam:
negdcios, finangas
pessoais, familias,
carreiras
relacionamentos e
salde.

Ele ajudou milhares
de pessoas em todo o
pais a transformar
suas vidas e
negocios por meio
de seus eventos ao
Vivo, programas
online, livros, e life

coaching.

No Peak
Performance

Oferecemos
estratégias
comprovadas que
ajudardo vocé a
comprimir décadas
em dias, aprender
com as experiéncias
de outras pessoas e
fornecer um
caminho claro para
preencher a lacuna
entre onde voce esta
e onde deseja estar.

Inspire um padréo
de grandeza em
todos que
representam seu
produto.

CHARTON BAGGIO

PEAK PERFORMANCE

Lideranga | Negociacdo | Peak Performance

Transforme tempos dificeis em sucesso
imparavel: Persistir no pessimismo

Estamos no outono agora, mas em breve o
inverno chegara e, dependendo de onde vocé
mora, isso pode significar alguns tempos
muito dificeis e frios pela frente. As vezes,
guando estamos lutando com dias sombrios,
esquecemos que o inverno ndo dura para
sempre.

Nossas histdrias de sucesso pessoal também
vém em temporadas. Na primavera, ficamos
animados porque as coisas estdo apenas
comecando a crescer. Talvez vocé tenha
comegado um novo negdcio ou um
relacionamento. Estéa cheio de promessas.
Depois, hé o verdo, onde tudo meio que fica
na costa, e os dias sdo longos. A emogéo se
foi porque tudo esta estavel. Entdo, chega o
outono e ¢é hora de colher suas recompensas.
E uma sensacao 6tima até que,
inevitavelmente, o inverno chega e, embora
vocé esteja trabalhando o maximo que pode,
nada parece estar valendo a pena. Embora
pareca sem esperanca, na verdade € o
momento mais fértil para novas
oportunidades.

O inverno é a hora de avaliar a realidade de
sua situacéo e, em vez de se tornar pessimista,
construir um plano para leva-lo adiante.

Uma pessoa que soube transformar tempos
dificeis em crescimento explosivo foi 0
lendério investidor Sir John Templeton. Ele
viu as maiores oportunidades em tempos de
maximo pessimismo e transformou essa
simples visdo na primeira fortuna pessoal
avaliada em bilhdes. Fale sobre ver as coisas
melhor do que sdo.

Sir John investiu todo o seu pectlio — US$
10.000 — em acdes de baixa cotacdo na Bolsa
de Valores de Nova York logo depois que
Hitler invadiu a Poldnia, deixando o mundo
inteiro em panico. Todos achavam que o
desastre nunca terminaria, entdo nao estavam
investindo. Enquanto isso, Sir John estava
comprando empresas em geral e, quando a
paz chegou e a Europa comegou a se
reconstruir, esses US$ 10.000 se tornaram
varios milhdes em pouco tempo.

Ele ndo parou por ai. Ele fez investimentos no
Japéo para iniciar seus esforgos de
reconstrucao apos os dois ataques nucleares.
O inverno n&o poderia ter sido mais sombrio,
mas Templeton sabia que ndo duraria para
sempre, e ele colheu bilhdes em retornos
guando a primavera chegou.

“Sua filosofia de vida molda vocé mais
do que qualquer outra coisa.”

— Tony Robbins

O sucesso de Sir John revela um aspecto
fundamental da terceira chave: vocé ndo fara
nada melhor do que é sem fazer um sacrificio.
Templeton aproveitou uma oportunidade,
claro, mas com um investimento. Ele
contribuiu com sua fortuna onde era mais
necessaria e a viu crescer como resultado.

O que vocé esta disposto a dar nos dias
escuros do inverno?

Pense nas Trés Chaves da Lideranga:
1. Veja as coisas como elas sdo (ndo sdo piores do que sdo).
2. Veja as coisas melhor do que elas sdo (tenha uma visio).

3. Faca dessa maneira.

Entre em contato conosco hoje pelo WhatsApp 43 99830-0838 para agendar um Workshop
de Desempenho Maximo sem custo para seu escritorio.



